
7. Negativ
erscheinen

Kenne deine Ziele, bevor du eine
Veranstaltung besuchst.

1. Netzwerken
ohne Plan

Mach dein Profil einzigartig und
betone die Vorteile, die du hast.

4. Einen langweiligen
Elevator Pitch
halten

Geh unbedingt auf neue Leute zu.

8. Sich an Menschen
klammern, die man
kennt

Wenn jemand unhöflich ist oder nicht
antwortet, geh weiter. 

5. In einer
unangenehmen
Situation bleiben

Behalte eine positive Einstellung bei.

Höre doppelt so viel zu wie du sprichst.

6. Zu viel
reden

3. Annahmen
treffen
Sei offen dafür, wen du treffen
wirst und was sie tun. 

Übe einige Entspannungstechniken,
bevor du gehst.

2. Nervös
werden

Nimm dir Zeit, um deine Beziehung zu
entwickeln.

9. Zu hohe
Anforderungen an
neue Verbindungen

Du hast eine tolle Verbindung geknüpft -
jetzt mach das Beste daraus!

10. Nicht
nachfassen

Vermeide diese 10 häufigen Fehler beim Netzwerken und du
wirst auf dem besten Weg sein, ein Netzwerk professioneller

Beziehungen aufzubauen, das dir hilft, dein Geschäft
auszubauen. 

Lass Business Networking
für dich arbeiten 

10 häufige Fehler, die du vermeiden solltest
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