
Sales Manager (w/m/x)  

Vollzeit 
 

Unternehmen 

Wir sind IO-Dynamics, ein 2018 gegründetes Startup im Bereich der Elektromobilität und 

ansässig in Flensburg. Unsere Vision ist es, Elektromobilität einfacher zu gestalten und 

einen Beitrag zur Mobilitäts- und Energiewende zu leisten. Wir entwickeln und vertreiben 

eine neuartige Software für bedarfsgerechtes Lademanagement elektrischer Fuhrparks.  

Ziel ist es, die Fahrzeuge möglichst effizient und nachhaltig aufzuladen.  

 

Willst Du die emissionsfreie Mobilität der Zukunft voranbringen, bist Du bei uns genau 

richtig. 

Aufgabengebiet 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir derzeit nach einem Sales Manager (w/m/x) für die Entwicklung und den 

Ausbau eines starken Vertriebsteams. Dabei übernimmst du Verantwortung im Sales und Account Development und 

handelst selbstständig im Partner- und Direktvertrieb.  

Zu Deinen weiteren Tätigkeiten gehören: 

• (Kalte) Kontaktaufnahme mit Ansprechpartner*innen und Entscheidungsträger*innen bei potenziellen Kunden 

• Leadgenerierung und Steuerung der Funnelaktivität für eine beste Kundenzufriedenheit 

• Arbeit und Dokumentation im CRM-System, welches Du gezielt mit weiterentwickelst 

• Koordination und Erstellung von Vertriebsdokumenten 

• Optimierung von Prozessen inkl. strategischen Fokus 

• Generierung weiterer Umsatz- und Einsatzmöglichkeiten durch Akquise neuer Partner und Kunden 

• Reisen zu Veranstaltungen, Messen, Kunden- und Partnerterminen 

• Vorantreiben von Markteinführungen und Produktverbesserungen 

• Repräsentation des Unternehmens gegenüber internen und externen Stakeholdern 

Anforderungen/ Profil 

• Abgeschlossene kaufmännische oder technische Ausbildung, oder Studium mit betriebswirtschaftlichem Fokus 

• Erste Berufserfahrung im Sales, Vertrieb oder Verhandlung mit externen Dienstleistern und/ oder Kunden 

• Wissen im Umgang mit einem CRM-System notwendig 

• Autonome, starke Organisation sowie transparente und ergebnisorientierte Arbeitsweise mit einer ausgeprägten 

Hands-on-Mentalität 

• Begeisterung und Interesse für Elektromobilität 

• Bewusstsein für Teamwork und ein Handeln im Kollektiv 

• Erfahrung im Saas-Bereich von Vorteil 

Was wir bieten 

• Dynamisches Team in „Du“-Kultur in einem Startup-Umfeld 

• Homeoffice, flexible Arbeitszeiten und freie Getränke 

• Umfangreiche Möglichkeit zur Verwirklichung und Einflussnahme 

• Betriebliche Sozialleistungen: geförderte betriebliche Altersvorsorge und gefördertes Deutschlandticket 

Kontakt 

Johann Olsen, Co-Founder & CEO 

jobs@iodynamics.de 
+49 (0) 461 402 142-0 


